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MUDr. Milos Vranek, dnesni
obchodni reditel spole¢nosti Re-
nocar BMW a ¢len tfi¢clenného
ysrodinného klanu”, ktery loni vy-
znamné pomohl k Gspéchu zna¢-
ky BMW na ¢eském trhu, na této
zméné nespatiuje nic nepatri¢né-
ho. Hned na uvod schizky, ktera
probéhla v prazském centru jinak
brnénské firmy, mi prozradil, ze
se po maturité rozhodoval mezi
studiem mediciny a zahrani¢niho
obchodu. Nakonec zvitézila me-
dicina, neurologie.,Lékaiské pro-
stfedi mi bylo znamé z castych
navstév ordinace, kde pracovala
matka jako zdravotni sestra. Vol-
ba mediciny méla i pragmaticky
divod. Na rozdil od zahrani¢niho
obchodu nebyl tento obor nikdy
poplatny dobé budovani ,rozvi-
nutého socialismu”.

BiLY PLAST ZA SAKO

Na prechodu ze svéta mediciny k byz-
nysu se podepsalo hned nékolik fakto-
rd. Jiz od détstvi byl Milos Vrének svym
okolim povazovan za c¢lovéka s obchod-
nim duchem. ,Medicina mne maximalné
uspokojovala po strance pracovni. Nebylo
to ale povolani, kterym by se mohl ¢lovék
uzivit. Jedenact tisic korun ,c¢istého” za
230 hodin strdvenych na nemocni¢nim
oddéleni nebyla rozhodné zévidénihodna
mzda. “ DGvody vymeény bilého plasté za
sako pfisly ale pozdéji. Az v dobég, kdy se
objevovala stéle vétsi potieba posilit tym
rostouci rodinné firmy. ,Rozhodujicim ar-
gumentem pro mé rozhodnuti ,prehodit
vyhybku” byla pracovni vytizenost otce.
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Diky své zodpovednosti fesil mnohé ukoly
za zaméstnance. Nakladal si toho na sebe
stale vice a pracovni stres se zacal podepi-
sovat na jeho zdravotnim stavu. Rozhodl
jsem se vypomoci,” vzpomina. ,Zpocatku
jsem zil v ponékud naivni predstave, ze
budu kombinovat auta a medicinu. Zahy
jsem ale dospél k presvédceni, Zze je to
nemozné. Stale castéji totiz dochdzelo
ke schizofrennim situacim, kdy jsem se-
dél ve firmé zavaleny praci a do toho mi
volal pacient s zadosti o radu. Rozhodnuti
,medicina nebo rodinna firma” muselo

prjit........

JAK MEDICINSKA PRAXE
POMAHA BYZNYSU

Presto, Ze se jiz praktické mediciné ne-
vénuje deset let, uzndvd MUDr. Vranek, ze
studium a nasledujici praxe polozily zdklad




jeho dnesnimu Uspésnému podnikani.
Medicina ho naucila vybocovat z pracov-
niho stereotypu a zavedenych klisé, coz se
dnes v byznysu hodi. ,Pokud néco v mém
pfipadé spojuje medicinu a prodej aut, je
to snaha nabidnout pacientovi - klientovi
o hodné néco vice, nez co bézné ocekava.
V obojim pfipadé je nezbytné urcit sprav-
nou diagndzu a védét, ze pro Uspéch mu-
site néco udélat. Stejné jako musi umeét
dobry Iékar naslouchat svym pacientdm,
musi umét dobry obchodnik peclive vy-
slechnout prani a potreby zdkaznika, aby
pak sédm vytvoril v zakaznikovi potiebu si
nabizeny viz koupit” Pokud ma byznys
sva velka uskali, pak je Milo$ Vrdnek vidi
jednoznac¢né ve vybéru spravnych spolu-
pracovnikd. ,Jako Iékar jsem byl na tom
lépe. V nemocnici jsme pracovali jako
tym. Pracoval jsem s pacienty, ktefi méli
zdjem na zlepsenfi svého stavu a spolupra-
covali. Kdybych meél stanovit univerzalni
zaméstnaneckou diagnézu, popsal bych ji
spise symptomaticky. Bohuzel jesté stale
hodné zaméstnancl odmitd pochopit, ze
jim firma nemUze dét vice, nez oni daji fir-

V RENOCARuU si vazime

mé. Jakou lé¢bu naordinovat? | kdyz je to
tvrdé, tesil bych ji chirurgicky, radikalné.
Lék nachdzim pouze ve vyssi nezamést-
nanosti. Jen tehdy si néktefi za¢nou vazit
dobré prace”.

BMW ZA 10 TISIC
MESICNE UZ NENI
»SCIENCE FICTION”

Presto, ze se jeste stale hovori o ekono-
mické recesi, spole¢nost Renocar hledala
a zda se, Ze i nasla recept, jak tou sprav-
nou,infuzi” ozivit automobilovy byznys. A
to zejména diky pfistupu managementu
a vedeni mnichovské automobilky. Vy-
sledkem slozitych jednani byl specidlni
program zvyhodnéni pro odborniky ve
zdravotnictvi (véetné lékarnikd),Viz BMW
fady 3 dnes nabizi Renocar za 600 000 ko-
run. K tomu pétilety servis zdarma.” Tato
nabidka bourd podle ndzoru MUDr. Vran-
ka mytus o tom, ze BMW je primarné znac-
kou ur¢enou pouze k potése milionard.
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RAD JSEM SE MYLIL

Co stoji za Uspéchem rodinné firmy?
,Ponékud neskromné si troufam fict,
Ze na trh pUsobi pozitivné sila znacky a
osobni nasazeni kazdého naseho spolu-
pracovnika. BMW nabizi spi¢kové tech-
nologie s vynikajicimi parametry. Presto
se jednd o auta ekologickd a dnes uz i
cenové dostupnd,” vysvétluje zanicené.
Pred deseti lety, kdy jsem zmeénil profe-
si, jsem neveéril, ze se nasimi zakazniky
stanou nékdy moji kolegové, lékari. Rad
jsem se mylil, kdyz jsem tvrdil, ze se ne-
doziji doby, kdy si bude moci ¢esky lékar
nebo lékarnik poridit vz stejné znacky,
jako kolegové na zdpad od nasich hranic.
Je ndm cti, ze dnes mdze Renocar nabid-
nout mnohé modely témto odbornikdim
témeér o ctvrtinu vyhodnéji. Tim rad spla-
cim svUj dluh vaci svym kolegdm”

Rozhovor ved| PharmDr. Zdenék Prochdzka

Clenové komor a asociaci vyuzijte mimoradné nabidky

BMW fady 1

s mésicni splatkou*

pro Vas jiz od 7 026 Ké
splatka ptvodni 9 125K¢

BMW rady 3

s meésicni splatkou*

pro Vas jiz od 8257 K¢
splatka pGvodni 10.723K¢

~ BMWadyX5

. smesicni splatkou*

. . proVasjiz od 17 159 Ké
- splatka pavodni 22 285K¢

Vasi prace
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Balicek servisnich sluzeb na 100 000 Km nebo 5let zdarma na vSechny vozy.
*Mesicni splatka uveru s DPH na 5 let, akontace 30% bez pojisteni, prostrednictvim sluzeb BMW Financial Services

Nabidka platna do 31.3.2010.

Renocar Praha Renocar Brno
KONGRESOVE CENTRUM Ripska 5C
Praha 4 - Pankrac, Tel.: 261 393 642 Brno - Slatina

Ondfrej Sindelar 725 754 750
David Izak 602 152 391

Pavel Svoboda 602 170 505
e-mail: bmw-praha@renocar.cz
Otevieno Po - Pa

tel.: 548 141 151

www.renocar.com/bmw

Tomas Hajek 602 595 210
Petr Pétnik 602 764 597
e-mail: bmw-brno@renocar.cz
Otevieno 7 dnivtydnu

Renocar

www.renocar.com

Radost z jizdy



